
Степан Пташкин
Рекламирую автотематику с 2013 года. 
Знаю всё про эту нишу. Умею делать 
сайты и приводить клиентов на заказ 
автомобилей из Китая, Японии и Кореи

КАК НЕ ОБЖЕЧЬСЯ НА РЕКЛАМЕ
Какие претензии по работе рекламы не принимаются👇

Вы приводите заявки, которые у нас не 
покупают. Вы настроили плохую рекламу…

Приветствую! Меня зовут Степан, руководитель агентства 
интернет-рекламы Мегаконтекст. Специализируюсь на 
продвижении бизнеса по привозу автомобилей из Японии, 
Китая и Кореи с 2013 года.  

На сегодняшний день Мегаконтекст единственное 
сертифицированное Яндексом агентство на Дальнем Востоке, 
которое специализируется на рекламировании бизнеса по 
импорту автомобилей. Я продвинул более 100+ компаний по 
привозу авто, столкнулся с разными ситуациями и хочу 
поделиться своим опытом в этом вопросе, чтобы вы смогли 
принять взвешенное решение о сотрудничестве.  

Задача этого письма показать вам все риски и снять с меня 
будущие претензии, которые у вас могут возникнуть в связи с 
непониманием специфики продвижения в интернете.

😩
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ЧТОБЫ РЕКЛАМА СРАБОТАЛА, ВАМ 
ДОЛЖНЫ ДОВЕРЯТЬ
Вы сможете привлекать много клиентов через интернет, если 
будете играть по его правилам. А правило у интернета одно: 
«покупают у того, кому доверяют». 

Для формирования доверия нужно чтобы на вашем сайте и в 
соцсетях было много фото и видео с вами, вашими сотрудниками 
и клиентами.

Пример фотографий клиентов



Пример фотографий сотрудников



Пример фотографии собственника

Если у вас нет фотографий, то дальнейшие разговоры о рекламе 
в интернете не имеют смысла. Она будет неэффективной, потому 
что люди не будут вам доверять.  

Если на вашем сайте не будет фотографий, то претензии по 
отсутствию эффективности от рекламы не принимаются.



Ваши клиенты могут несколько месяцев думать о покупке 
автомобиля. За это время они изучат ваш сайт и все сайты 
ваших конкурентов, пересмотрят все существующие 
видеоролики на ютубе и, самое главное, перечитают все 
отзывы о всех компаниях в интернете.  

Потребитель обычно просчитывает стоимость привоза 
автомобиля сразу у нескольких компаний. Ваш потенциальный 
клиент оставляет заявку на вашем сайте и на сайтах ваших 
конкурентов. 

Ваш менеджер должен проконсультировать клиента так, чтобы 
он захотел заказать авто именно у вашей компании. Но на этом 
задача по продаже автомобиля не заканчивается. В 
большинстве случаев, после разговора с менеджером ваш 
клиент уходит «думать». И в это время он изучает о вас 
информацию и делает это с помощью Яндекса, YouTube или 
2ГИС.  

Если в интернете не будет отзывов о вашей компании, то 
клиент с большой вероятностью уйдёт к вашему конкуренту. 
Думаю, очевидно, что проблема тут не в вашем менеджере, 
рекламе и сайте, а в том, что о вас нет информации и реальных 
отзывов.  

Если о вашей компании нет отзывов в интернете, то 
претензии по отсутствию заключенных договоров (на 
привоз автомобилей) с рекламы не принимаются.

ЧТОБЫ У ВАС ПОКУПАЛИ, НУЖНЫ 
ОТЗЫВЫ И АКТИВНОСТЬ



Пример того, как выглядят отзывы на внешних интернет-источниках



ЧТОБЫ У ВАС ПОКУПАЛИ, НУЖЕН 
КОНТЕНТ НА YOUTUBE И В TELEGRAM
После того как ваш потенциальный клиент впервые проявил 
активность на покупку автомобиля, ему сразу же начинает 
показываться реклама. Допустим, он увидел именно вашу 
рекламу, перешёл к вам на сайт и оставил заявку. Вы ему 
позвонили и проконсультировали. Человеку всё понравилось, 
но он не купил. Почему так? 

Потому что, как я писал выше, клиент оставляет заявку на 
нескольких сайтах, получает необходимую информацию и 
уходит думать. В процессе раздумий он изучает информацию о 
вашей компании, читает отзывы и смотрит ваш контент на 
YouTube и в Telegram.



В большинстве случаев клиент отдаёт предпочтение той 
компании, у которой YouTube и/или Telegram вызывает больше 
доверия.    

Если у вас нет качественного и продающего контента на 
YouTube и в Telegram, то претензии по отсутствию продаж 
(заключенный договор на привоз автомобиля) с рекламы 
не принимаются.

В бизнесе по привозу автомобилей продаёт не логотип компании, а человек



Реклама показывается по поисковым запросам. Наша задача 
показать рекламу тем людям, которые вводят нужный 
поисковой запрос в строку Яндекс. 

В бизнесе по привозу автомобилей из Японии это будет запрос: 
«привезти автомобиль с аукционов японии», «купить хонда 
везель из японии» и т.д.  

Отмечу, что некоторая часть запросов, по которым будет 
показываться реклама, может быть нецелевой. Это происходит 
в связи с особенностью работы рекламных систем. Но этот 
процент показов ничтожно мал и никак не влияет на итоговый 
результат.  

Мы будем приводить к вам на сайт максимально 
заинтересованных в покупке автомобилей людей. Мы это 
знаем, потому что показываем рекламу людям, которые вводят 
правильные запросы. Но мы не гарантируем, что они у вас 
купят.  

Если человек ввёл запрос в Яндекс «привезти Suzuki 
Jimny из Японии», перешёл к вам на сайт, оставил заявку, 
пообщался с вашим менеджером и купил в другой 
компании – проблема не в рекламе, а скорее всего в том, 
что написано выше.

КАК УБЕДИТЬСЯ В ТОМ, ЧТО РЕКЛАМА 
ДЕЙСТВИТЕЛЬНО НАСТРОЕНА 
ПРАВИЛЬНО И ЭФФЕКТИВНО?



Степан Пташкин
Рекламирую автотематику с 2013 года. 
Знаю всё про эту нишу. Умею делать 
сайты и приводить клиентов на заказ 
автомобилей из Китая, Японии и Кореи

Реклама сайта в 
Яндекс Директ

Три способа привлечь новых клиентов в ваш бизнес. Жми для просмотра 👇

САЙТ И РЕКЛАМА ДЛЯ АВТОБИЗНЕСА 
С ГАРАНТИЕЙ РЕЗУЛЬТАТА

Официальная 
реклама в Telegram 

Продающий сайт для 
автобизнеса

Официальный партнёр Яндекс. Создаю сайты и настраиваю рекламу для автобизнеса с 2013 года. Гарантирую 
сроки и качество в договоре. ООО «МЕГАКОНТЕКСТ» ИНН 2543123337 ОГРН 1182536008863

РЕЗУЛЬТАТ, НА КОТОРЫЙ МОЖНО 
РАССЧИТЫВАТЬ
1. Классный продающий сайт за 30 дней  
2. Заявки с рекламы в Яндекс по 500-900 рублей  
3. Заявки с рекламы на лид-форму в Вконтакте по 200-300 рублей  
4. Живые подписчики на канал в Telegram по 80-120 рублей
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